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Vol.101 2012年を振り返るとロンドンオリンピックで日本中が盛り上がったことが印象に残ります。 
皆様はどんな1年でしたでしょうか。来年もどうぞよろしくお願いいたします。 

データ移行の便利機能について 

これまで、サーバーからダウンロードする場合、商品情報と商品画像はそれぞれ別々に 
ダウンロード条件の設定を行なう必要がありましたが、２０１２からは2つの情報をセットで
条件設定できるようになりました。商品情報と画像をまとめて1つの条件で設定できるため、
｢更新日｣や｢カテゴリー｣などを一度設定いただくだけでダウンロードする商品が指定できる 
ようになりました。 
 

(※サーバーを導入してダウンロード運用されているユーザー様が対象の機能です) 

◆ 売上情報のインポートをより簡単に 

◆ 商品情報・画像をセットでダウンロード 

サポートセンターの年末年始の営業は下記の通りです。 

年末（2012年） 年始（2013年） 

12月28日(金) 12:00まで 1月7日(月) 10:00から通常営業 

年末年始の営業について 

今年も１年お世話になりました。来年もどうぞよろしくお願いいたします。 
◆ バックアップにPOS分析データを含める 

これまで、バックアップではPOS分析のデータは保持しておりませんでしたが、２０１２より
POS分析のデータを含めてバックアップができるようになりました。 
 

バックアップデータの復元時には、POS分析のデータも復元の対象にするかどうかの確認メッ
セージが表示されます。 

【売上情報のコード/名称をインポート時に新規登録可能に】 

【画面上での期間入力が可能に】 

棚POWER２０１１

開始日 終了日 年 月 年 週

期間指定可否 × × ○ × ○ ×

棚POWER２０１２

開始日 終了日 年 月 年 週

期間指定可否 ○ ○ ○ ○ ○ ○

期間管理 月管理 週管理

期間管理 月管理 週管理

棚POWERのひな形以外のファイル(社内独自に用意されたPOS 
データが入力されたファイル等)はデータ移行-[インポート] 
から取り込めますが、その際、売上分類(売上情報のコード/ 
名称) を新規作成することができるようになりました。 

インポート前に売上分類(売上情報のコード/名称) の登録は 
不要になるため、作業時間の短縮を図ることができます。 

棚POWERのひな形以外のファイル(社内独自に用意されたPOSデータが入力されたファイル等)の 
インポート時、ファイル上に期間の項目がない場合は、変換元を指定日にして期間を自由に 
入力することができます。これまで、月管理や週管理の売上情報に対して｢年｣のみは自由に 
期間を入力できましたが、２０１２からは｢月｣や｢週｣も入力することが可能になりました。 
２０１１と２０１２の違いは下記の一覧表をご確認ください。 

◆ 本日日付の更新日を設定可能に 

商品情報には｢登録日｣と｢更新日｣があります。 
「登録日」は商品情報を最初に登録した日付で、 
「更新日」は登録日以降に編集して更新した日付を指します。 
 

２０１２では商品情報をインポートする際に、インポートを 
実行した日付を更新日として取り込むことが可能になりました。 
 

インポート時の詳細設定に「更新日を本日日付で更新する」の 
チェックボックスを追加しているため、必要に応じてご活用ください。 
（チェックを無効でインポートした場合は、基本的にひな形ファイルの 
 更新日の項目に入力されている日付がインポートされます ） 
 

  サーバーを導入されているユーザー様については、 
  アップロード/ダウンロード/自動ダウンロードの機能で同様の設定が可能です。 
 

  活用例（サーバーからダウンロードをする場合） 
  ダウンロードした日を更新日にして管理するには本日日付を「有効」にします。 
  サーバーとクライアント間で商品の更新日を統一して管理するには本日日付を「無効」 
  にしてダウンロードします。 

ユーザー様専用ページへのアクセス方法 
 

 ダウンロードサイトへのアクセスにはパスワードが必要となり、 
バージョンアップＣＤのお届けと同様、正規ユーザー様のみ利用いただくことが可能です。 

ユーザー様専用 
サポートセンター 無料ダイヤル 

 

０１２０-９８７-５７１ 

*** 受付時間のお知らせ *** 
１０：００～１２：００ 
１３：００～１７：００ 

（土日祝日除く） 
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流通マーケティング講座 流通マーケティング講座

１． Ｚチャートの意味
毎月の販売高推移を
① 月毎の販売高
② 累積販売高
③ 月毎の移動年計

上記 つを線グラフで表した図。
アルファベットのＺの文字に似ているのでＺチャートと呼ばれている。

２． 作成方法
① 過去 年間の売上実績を月別に記入。
② 各月ごとに売上高累計を計算し記入。
③ 売上高の ヶ月移動年計売上高を計算し、記入。

ヶ月移動年計売上高とは、 ヶ月間の売上高を ヶ月ずつスライド
させながら合計する数字。
＊ 年目の年間売上高の合計は 年目の 月の移動年計売上高の
欄に記入。

＊この数字から 年目の 月分の売上高を引いて、 年目の 月分の
売上高を加える。
これが、 年目の 月の「 ヶ月移動年計売上高」になる。

＊つまり、 年目の 月～ 年目の 月までの ヶ月間の売上高合計
という意味。

④ 計算式
当月の移動年計売上高 ＝ （前月の移動年計売上高 ＋ 本年当月の売

上高） － 前年当月の売上高
： 月の移動年計売上高 ＝ ＋ － ＝
月以降の移動年計の式は
月の移動年計売上高 ＋ 本年当月の売上高 － 前年当月の売上高

： 月の移動年計売上高 ＝ ＋ － ＝

 
 ⑤ 効果

年間の販売推移から成長・衰退の度合いが分かる

季節指数の計算方法 ] … 過去 年の月別実績データを用意

第一ステップ ： 年平均月商 ＝ 年平均年間売上高 ÷
年平均月商 ＝ ÷ ＝

第二ステップ ： 年平均季節指数 ＝ 年平均各月売上高 ÷ 年平均の
平均月商 ×

月… 520 ÷ ＝ （約 ）
月… 540 ÷ ＝ （約 ）

ポイント ： 季節変動を把握すると、売上高の高い月には、それに合わ
せた商品在庫を持つように計画できる。

第三ステップ ： 今期の各月の販売目標高を求める

ポイント ： 年平均売上高をその各月平均売上高の年間合計で割って
季節指数算出
月… 520 ÷ ＝
月… 540 ÷ ＝
次年度目標年間売上高掛ける上記季節指数
月… 11000 × ＝
月… 11000 × ＝
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流通マーケティング講座は正規ユーザー様へのサービスとなります。

下記、弊社ホームページよりユーザー様専用の
・パスワードを入力の上ご参照ください。

専用 ・パスワードは 送信させていただいております
最新の「インフォメーション」をご参照ください。

・セミナー コラム → 流通マーケティング講座

第 回の内容は 「セールス技術 」 です。

流通マーケティング講座は正規ユーザー様へのサービスとなります。

下記、弊社ホームページよりユーザー様専用の
・パスワードを入力の上ご参照ください。

専用 ・パスワードは 送信させていただいております
最新の「インフォメーション」をご参照ください。

・セミナー コラム → 流通マーケティング講座

第 回の内容は 「セールス技術 」 です。15 16




