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棚POWER Ｖｅｒ１２.００の新機能をご紹介！
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２００４年５月１０日よりお届け予定 2004年3月末時点のご登録先へ順次発送します。

従来は商品情報マスターは約10万件が上限でしたが、約20万件の商品情報に対応可能となりました（C/S運用時は制限無し）。
Ｖｅｒ１２.００未満でスタンドアロン版を利用（マスターをクライアントのパソコンで管理） の場合のみ、マスターコンバージョンを自動で起動します
（右画面参照）。≪実行≫をクリックし、マスターコンバージョンを行なってください。
≪取消≫をクリックすると、棚ＰＯＷＥＲを終了し、次回棚ＰＯＷＥＲ起動時に同画面が表示されます。同じ環境に対しては、処理は１回目のみ行
ないます。２回目以降は表示しません。
また、WindowsMe/XPのシステム復元機能の対象となっていた拡張子を変更。システム復元機能を有効にしてご利用いただけます。

マスターコンバージョン
マスターを最大約２０万件まで管理可能に！
WindowsXP/Me特有の「システム復元」機能からの干渉も回避しました。

Ｖｅｒ１２.００インストールおよびバージョンアップ方法

インストールＣＤ－ＲＯＭのメインメニュー「インストールについて」、または小冊子
「Ｖｅｒ１２.００インストールマニュアル」を参照し、実行してください。
※企業ライセンス版インストールの場合は、インストール時に企業ライセンスコードの入
力が必要です。ライセンスコードは「ライセンス証書」をご確認いただくか、社内の管理
者へご確認ください。

売価出力形式（売価備考）に「本体価格＋総額」を追加。下記6パターンの中か
ら選択することが可能です。

「総額のみ」，「総額＋“(税込）”」，「総額＋本体価格」，

「総額＋消費税」，「総額＋本体価格＋消費税」，「本体価格＋総額」

消費税算出時に小数点以下の端数処理方法を追加（外税データ使用時のみ）。
「切り捨て」，「切り上げ」，「四捨五入」

棚ラベル総額表示の拡張

Windows XPの場合
1. マイコンピュータを右クリックし「プロパティ」をクリックし[システムのプロパティ]ウィンドウを開きます。
2. 「システムの復元」タブをクリックします。
3. 「システムの復元を無効にする」を無効にします。

Windows Meの場合
1. マイコンピュータを右クリックし「プロパティ」をクリックし[システムのプロパティ]ウィンドウを開きます。
2. [パフォーマンス]タブの≪ファイルシステム≫をクリックし、[ファイルシステムのプロパティ]ウィンドウを開きます。
3. [トラブルシューティング]タブの「システムの復元をしない」を無効にします。

クライアントデータ使用の場合
商品情報：最大199,996アイテム（快適に使用できる目安 150,000アイテム）
イメージ（独自DB管理） ：データ容量2GBもしくは99,998アイテム
イメージ（フォルダ管理）：制限無し

サーバーデータ使用（CS環境）の場合
商品情報・イメージ：制限無し

分析検証の構成比率表、価格帯グラフ、ポートフォリオ、バブルチャートや新設のマトリックス分析で条件
に合う該当商品をリスト表示する選択商品リストで、任意の商品を選択して仮置きウィンドウへ陳列可能に
なりました。
モデル設定・分析設定３で[売上のみの商品も分析対象にする]を有効にしている場合や、参照モデルを
同時表示（分析検証）している場合、売れ筋商品で陳列していない商品があればピックアップし、仮置き
ウィンドウへ陳列。各種分析で発見した陳列候補商品を即フェイシングへ反映することができます。

分析検証から仮置きへのアイテムピックアップが可能に！

登録可能件数 システムの復元機能を有効にする方法

【選択商品リスト】

【分析検証・構成比率表】

【仮置きウィンドウ】

仮置きから棚へ陳列（商品移動
または商品複写）が行なえます。

新年度がスタート。気を引き締め、気持ちも新たに望んで参りたいと思います。
今号より「流通マーケティング講座」がスタート！流通業界に関する知識を丁寧にご説明しています。ぜひご覧ください。



0 200 400 600 800 1,000 1,200 1,400 1,600 1,800 2,000

  その他

  小売業

      薬･ﾒｰｶ ,ー卸

  日雑卸

日雑ﾒｰｶｰ

  食品卸

食品ﾒｰｶｰ

導入台数

導入社数

２００４年４月１９日現在

棚ＰＯＷＥＲ導入数【棚ＰＯＷＥＲ導入数【９０８社９０８社　　５５,,４６３４６３セットセット】】
※企業ライセンス版含む流通マーケティング講座 １

サポートセンター トピックス No.34

Ｖｅｒ１２.００では、パソコンにインストールする「棚ＰＯＷＥＲ
基本マニュアル」と「棚ＰＯＷＥＲ Ｑ＆Ａ」が右画面のよう
になります。各内容を[検索]タブから、検索が可能です。
参照方法は従来どおり
スタート ⇒ プログラム ⇒ Ｐｏｗｅｒｓ ⇒ 「棚ＰＯＷＥＲ基本
マニュアル」（または「棚ＰＯＷＥＲ Ｑ＆Ａ」）

ｻﾎﾟｰﾄｾﾝﾀｰへのお問合せが多い
項目や便利な機能のご紹介

今回から装いも新たに、「流通マーケティング講座」としてスタートします。
流通に関わる皆様に、基礎知識から応用知識まで流通に関する知識をお伝えして参ります。
何卒よろしくお願い致します。
第１回目は「商圏」についてです。

「商圏」の意味は、店舗に来店してくれる顧客と店舗の地理的範囲。としています。英語
では、Ｔｒａｄｉｎｇ　Ａｒｅａと言っております。

１.　分類については、以下の通りです。
①：自店の商圏

　　　 　＊既存商圏・・・自然商圏ともいう。現在の売上を上げている営業範囲。来店客
の居住エリア。

　　　 　＊潜在商圏・・・商圏と位置づけされるが、自店の営業範囲として開発が進んで
いない商圏。

　　　 　＊戦略商圏・・・計画商圏ともいう。店舗が効果・効率を考慮して戦略的に設定
した商圏。

②：競合店の商圏
③：商店街の商圏

２.　範囲については、以下の通りです。
①：一次商圏・・・顧客の約70％前後が居住している範囲

　　　　　　　　　　 　中心から約500ｍ以内
②：二次商圏・・・一次商圏以遠で、顧客の約25％前後が居住している範囲

　　　　　　　　　　 　中心から約501ｍ～700ｍ
③：三次商圏・・・二次商圏以遠で、顧客の5～10％前後が居住している範囲

３.　規定要因については、以下の通りです。
①：商品類型・・・最寄品小売店の商圏は最も狭く、次いで買回品小売店、専門品小

　　　　　 売店の順で商圏は広くなる。
②：商品属性・・・同じ最寄品でも、銘柄知名度や名声の高い商品になるほど遠くか

らの集客力がある。
③：商品価格・・・同一商品でも、安い価格で売る小売店の商圏は広い。
④：店の評判・・・評判の良い小売店の商圏は広い。
⑤：交通の便・・・交通の便利な場所に立地している小売店の商圏は広い。
⑥：立地場所・・・色々な機能を持つ小売店が集積している場所（ＳＣ，繁華街）に

　　　　　 ある小売店の商圏は広い。
⑦：地理条件・・・山・川・道路などが近くにあると、小売店の商圏はそれらに遮ら

　　　　　 れ狭くなりやすい。
⑧：競合関係・・・競合する小売店が随所に分布していると、商圏は狭くなりやすい。

４.　形状については、以下の通りです。鉄道、道路、河川などの地理的条件や、競合店の
　　 存在などが商圏形成の制約条件になります。

① 楕円形
② アメーバー状

棚ＰＯＷＥＲ Ｖｅｒ１１.６０，棚ＰＯＷＥＲ基礎知識・インフォメーション，Ｎｅｗｓ＆Ｎｅｗｓ最新号・棚POWER 操
作手順書などをご用意しております。IConceptホームページ（http://www.iconcept.co.jp/）の「ユーザーの
皆様へ」より【ダウンロードサービス】にアクセスしてください。
ダウンロードサイトへのアクセスにはパスワードが必要となり、バージョンアップＣＤのお届けと同様、正規
ユーザー様のみご利用いただくことが可能です（尚、Ｖｅｒ１２.００出荷時にＶｅｒ１１.６０のダウンロード提供は
停止させていただきます）。

ダウンロードページへのアクセス方法

各内容は、棚ＰＯＷＥＲインストール時のバー
ジョンです。最新バージョンは、インターネッ
ト上でご確認ください。

【棚ＰＯＷＥＲを起動している場合】
棚ＰＯＷＥＲメニューバー・ヘルプ ⇒ ＩＣｏｎｃ
ｅｐｔ Ｗｅｂページ ⇒ 「基本マニュアル（Ｍ）」
（または「Ｑ＆Ａ（Ｑ）」）

【棚ＰＯＷＥＲを起動していない場合】
「棚ＰＯＷＥＲ基本マニュアル」
⇒ http://www.iconcept.co.jp/user/manu/
※インターネット上では検索は行なえません。

「棚ＰＯＷＥＲＱ＆Ａ集」
⇒ http://www.iconcept.co.jp/user/qa/
[全文検索]機能があります。

前号まで掲載し、流通業界に必須の情報，知識が得られると好評を博していた「ＭＤ－ｉｎｇ講座」。
バックナンバー全号（１～４２号）は弊社下記サイトで公開しています。是非ご覧ください。

⇒ http://www.iconcept.co.jp/mding/

IConceptのWebページではシステムの最新情報や流通業界の様々な情報を発信。
２００４年５月 全面リニューアル予定！

⇒ http://www.iconcept.co.jp/

ＭＤ－ｉｎｇ講座

　　　　　　　　流通マーケティング講座は正規ユーザー様へのサービスとなります。
　　　　　　　　
　　　　　　　　下記、弊社ホームページよりユーザー様専用のID・パスワードを
　　　　　　　　入力の上ご参照ください。
　　　　　　　　専用ID・パスワードはFAX送信させていただいております
　　　　　　　　最新の「インフォメーション」をご参照ください。

　　　　　　　　・セミナー&コラム → 流通マーケティング講座
　　　　　　　　　http://www.iconcept.co.jp/series/marketing/index.htm

　　　　　　　　第1回の内容は 「商圏について 1」 です。


