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－ 棚ＰＯＷＥＲ インフォメーションVol.103 － 

Vol.103 寒かった冬が終わり、春到来です。花粉症でティッシュやマスクを手放せない方も多いと思いますが、 
新年度のスタート！気持ちを新たにして爽やかに過ごしたいですね。 

棚ＰＯＷＥＲバージョンアップのお知らせ 

例年春頃に行なっておりますバージョンアップですが、今年は時期が変更となります。 
詳細が決まり次第、インフォメーションなどでお知らせいたします。 

プロテクターについて 

棚POWERを操作するには導入時にお渡ししている「プロテクター」の装着が必要です。 
プロテクターが装着されていない場合や、プロテクタードライバーが正しくインストールされていない場合は
「プロテクターを正しく装着していません」のエラーメッセージが表示されます。 
メッセージが表示された場合は下記の内容をご確認下さい。 

● プロテクタードライバーのインストール（及び再インストール） 
【対処方法（Windows 7 の場合）】 
 

①スタートより［コントロールパネル］を選択し、「プログラムと機能」をクリックします 
 

②プログラムの一覧より「Sentinel System Driver」の表示を確認します 
 

 (「Sentinel System Driver Installer」と表示していても同様です) 
 

③表示がない場合は④へ、ある場合はアンインストールを実行します 
 

④パソコンからプロテクターの装着を外します 
 

⑤棚ＰＯＷＥＲ のインストールCD（バージョンアップCD）を挿入します 
 

⑥「プロテクタドライバセットアップ」を実行し、インストールを行ないます 
 

⑦プロテクターを装着して、棚ＰＯＷＥＲ の操作を行ないます 
 

 ※上記実行後もエラーメッセージが表示される場合は下記をご確認下さい 

【対処方法（Windows 7 の場合）】 
 

①スタートよりコンピュータを右クリックし、 
 「プロパティ」を選択します 
 

②「デバイスマネージャー」を選択して、 
 

 ユニバーサルシリアルバスコントローラーに 
 

 「SafeNet USB SuperPro/UltraPro」の表示があるか確認します 
 

③「SafeNet USB SuperPro/UltraPro」ではなく「不明なデバイス」の表示があれば、 
 

 不明なデバイスを右クリックして「ドライバーソフトウェアの更新」を選択します 
 

 ※実行後も改善しない場合はプロテクターの破損なども考えられます 
  サポートセンターまでご連絡ください 

棚割モデル作成時のExcelファイル活用方法 

● Excelファイルから棚割を再現 

台帳や棚割表など陳列データが記載されたExcelファイルをお持ちの場合、 
「陳列状況」の機能を使用して棚割モデルを再現することができます。 

【手順】 
 

①棚ＰＯＷＥＲのヘルプ-[データ登録用ひな形ファイル]を選択します 
 

②「陳列状況」を選択し、ひな形ファイルを保存します 
 

③各項目にデータを入力します 
 （※必須項目は「台」「段」「共通商品コード」です） 
 

④データ移行-[インポート]より取込みます 
 

⑤インポート実行時の[詳細設定]にて 
 カテゴリーや棚割モデル名称の設定ができます 
 

⑥内部棚割モデルを開いて確認します 

● 仮置情報へ陳列候補商品を呼び出す 

棚に陳列したい商品の一覧が記載されたExcelファイルなどをお持ちの場合、仮置情報内に商品を直接 
呼び出して、すぐに棚に陳列することができます。 

【手順】 
 

①ExcelファイルよりJANコードを選択してコピーします 
 

②棚割モデルを開きます 
 

③仮置情報内で右クリック-[クリップボード読込]を実行します 
 

⑤仮置情報に商品が並びます 
 

⑥商品配置-[移動]または[複写]より棚に陳列します 
● プロテクタードライバーが認識されない 

 企業ライセンス版をご使用されている場合はプロテクターの装着が不要です。 
 インストールCD（バージョンアップCD）より「プロテクタドライバセットアップ」の代わりに 
 ≪ライセンス認証≫を実行してください。 

ユーザー様専用ページへのアクセス方法 
 

 ダウンロードサイトへのアクセスにはパスワードが必要となり、 
バージョンアップＣＤのお届けと同様、正規ユーザー様のみ利用いただくことが可能です。 

ユーザー様専用 
サポートセンター 無料ダイヤル 

 

０１２０-９８７-５７１ 

*** 受付時間のお知らせ *** 
１０：００～１２：００ 
１３：００～１７：００ 

（土日祝日除く） 
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流通マーケティング講座 流通マーケティング講座
５ 数値分析のポイント

数値分析の目的は、目標数字の「結果の原因を明確にする」ことです。
達成できた原因、できなかった原因。
ここ数年の数値の傾向とその原因などです。
また、自分なりの仮説を必ず立てて結果の数値を観ることも大事です。

ステップ０１ 合計を出す。

ステップ０２ 平均を出す。

ステップ０３ 件数を出す。

ステップ０４ 並べ替えをしてみる。
＊数字の大きい順に並び替え、
平均値を境に上位・下位に分ける

ステップ０５ 構成比を出す。
（合計を１００とするときの内訳）

ステップ０６ 構成比の累計。
＊ＡＢＣ分析（数の集団の特性が明確になる）

ステップ０７ 指数化する。
（ある基準値との差に変換する事）
＊基準値：平均値・目標値・前年同期・ｅｔｃ

ステップ０８ 層別にする。
（多くの項目を小計にして計算）
＊平均より上・下
＊目標値に対して
＊ＡＢＣ分析
＊商品グループ別
＊営業所／支店別
＊営業マン別
＊得意先別
＊月別
：
ｅｔｃ

ステップ０９ トレンド（３～５年）で観る。

ステップ１０ 対前年・対目標・対業界平均・全支店平均で分析する。

Ⅱ. 予算立案手順

ステップ：過去～ 年分の「損益計算書・賃貸対照表」を一覧表にし動向を分析

Ａ 収益性面

＊総資本経常利益率＝経常利益÷総資本
＊売上高総利益率＝売上総利益÷売上高
＊売上高原価率＝売上原価÷売上高
＊売上高営業利益率＝営業利益÷売上高
＊売上高経常利益率＝経常利益÷売上高

Ｂ 安全性面

＊自己資本比率＝自己資本÷総資本
＊固定比率＝固定資産÷自己資本
＊固定長期適合率＝固定資産÷自己資本＋固定負債
＊流動比率＝流動資産÷流動負債

Ｃ 生産性面

＊労働生産性＝粗利益高÷従業員数
＊労働分配率＝人件費÷粗利益高

Ｄ 成長性面

＊売上高増加率＝当期売上高÷前期売上高
＊粗利益増加率＝当期粗利益高÷前期粗利益高
＊経常利益増加率＝当期経常利益高÷前期経常利益高
＊自己資本増加率＝当期自己資本÷前期自己資本

Ｅ 損益分岐点面

＊損益分岐点売上高＝固定費÷限界利益率
＊変動比率＝変動費÷売上高
＊経営安全率＝損益分岐点売上高÷売上高
＊安全余裕率＝（売上高－損益分岐点売上高）÷売上高
＊目標利益高達成に必要な売上高（固定費＋目標売上高）÷限界利益率
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棚ＰＯＷＥＲ導入数【１１６１社 ８３６５セット】 ※企業ライセンス・ 版含む

２０１３年０４月０１日現在

サポートセンタートピックス
● 棚ＰＯＷＥＲ２０１２操作テキスト「マスターメンテナンス編」を公開しました
新しく棚ＰＯＷＥＲの操作テキストを公開しました。棚ＰＯＷＥＲに登録する商品データや、
その登録方法などを説明しています。導入後初めて商品データを登録する場合や、登録後に
メンテナンスを行なう場合など用途に合わせてご活用ください。
［アイコンセプトホームページトップ］→［サポート］→ 棚ＰＯＷＥＲ操作テキスト

流通マーケティング講座は正規ユーザー様へのサービスとなります。

下記、弊社ホームページよりユーザー様専用の
・パスワードを入力の上ご参照ください。

専用 ・パスワードは 送信させていただいております
最新の「インフォメーション」をご参照ください。

・セミナー コラム → 流通マーケティング講座

第 回の内容は 「販売予算作成手順 」 です。

流通マーケティング講座は正規ユーザー様へのサービスとなります。

下記、弊社ホームページよりユーザー様専用の
・パスワードを入力の上ご参照ください。

専用 ・パスワードは 送信させていただいております
最新の「インフォメーション」をご参照ください。

・セミナー コラム → 流通マーケティング講座

第 回の内容は 「販売予算作成手順 」 です。3




