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POWER
年末商戦に向けて多忙な時期です。体調を万全にして年末年始に望みましょう。 Ver9.20Vol.35

次 回 バ ー ジ ョ ン ア ッ プ 特 集 ！ Ｖ ｅ ｒ １ ０ の テ ー マ は 分 析 機 能 の 強 化 !!
いよいよ来春Ver10出荷予定。ますます進化する棚 にご期待ください。POWER

みなさまからのご要望やお問合せに、流通業界の現状を弊社が独自に調査した結果を加え、次回は「分析」機能を中心にバージョンアップを行なう予定です。現状の分析機能の向上は
もちろん、新規分析メニューや分析項目の追加など、より視覚的かつ詳細に現状売場の問題点、課題点の発見を支援します。予定最新機能の一部をご紹介いたします。

上記は最新機能の一部です。詳しくは下記ホームページから。随時公開、更新中！！

●分析検証で参照モデルも同時表示可能に！
編集モデルに加え参照モデルの分析結果を同時に
表示できます。別売場との構成比の違いや現状と改
善 の 比 較 ， 提 案 な ど が 行 な え ま す 。

分類選択場所で文字
検索が可能になります。
特に分類のマスターが
多い場合に便利です。
「*」「？」の使用、単・複
数選択も可能で操作性
がよりいっそうUPしま
す 。
文字検索は分類を選
択する全ての機能に付
加されます。

●分類の文字検索

例）以下のデータがあった場合

●ハイライト分析
従来、分析検証ウィンドウ内で確認可
能だった各種分布表の結果を陳列商品
にも反映します。従来にも増して分析結
果と陳列状態を確認しながらの商品識
別が容易に行なえます。

●複数モデルの分析（モデル複合分析）

同一店舗内の複数売場
をモデル，分類単位に検
証。チェーン店の同一カ
テゴリー売場をモデル、
分類、アイテム単位に検
証することが可能です。

ポテトスナックの
メーカー構成比

ポテトスナック
Ａ社の

プライス構成比

●ドリルダウン分析（分析検証）
構成比率表，バブルチャートで、売場全体のカテゴ
リー構成比を確認後、ある特定カテゴリー内の構成
比や、「醤油の中の濃口の中の500㎜」というようにド
リルダウンでの分析検証が可能です。ドリルダウンは
２８属性＋仕入先（２種）の合計３０段階まで可能で、
含

まれる商品の一覧も
随時確認できます。

●モデル複合分析・クロス分析

その他・・・
●比較リストの印刷・ファイル出力
● フ ェ イ シ ン グ 中 に モ デ ル 設 定 が 可 能 に
●一括印刷に棚ラベル-手動設定対応 などなど・・・

カテゴリー，価格帯別のメーカーやアイテム貢献度、
カテゴリー内クロスＡＢＣなど従来のクロス分析表
で出力可能な項目が複数モデルで検証可能。
・２８属性+仕入先（２種），標準価格，売価（３種），
原価（３種）の３７項目 から選択可能。
・第２分類は「アイテム」も選択でき分類別アイテム
貢献度も確認可能。
・結果は印刷以外にCSV，Excel95形式，ＰＤＦファ
イルで出力が可能です。第１分類ごとの小計も確
認できます。

粗利構成(ﾓﾃﾞﾙ内) 0.31 1.16 0.94 2.49 0.72
粗利構成(ﾓﾃﾞﾙ毎) 25.00 25.00 25.00 25.00

小  計 ｱｲﾃﾑ数 11 12 12 9 44
ｱｲﾃﾑ構成(ﾓﾃﾞﾙ内) 10.09 19.36 16.67 26.47 15.88
ｱｲﾃﾑ構成(ﾓﾃﾞﾙ毎) 25.00 27.27 27.27 20.46

売上数量 3,058 3,879 3,879 2,375 13,191
売数構成(ﾓﾃﾞﾙ内) 3.41 15.14 11.69 21.30 8.27
売数構成(ﾓﾃﾞﾙ毎) 23.18 29.41 29.41 18.01

売上金額 501,378 747,678 747,678 407,352 2,404,086
売金構成(ﾓﾃﾞﾙ内) 3.48 19.41 15.72 22.68 9.69
売金構成(ﾓﾃﾞﾙ毎) 20.86 31.10 31.10 16.94

粗利益 125,084 186,659 186,659 101,578 599,980
粗利構成(ﾓﾃﾞﾙ内) 3.48 19.43 15.76 22.71 9.70
粗利構成(ﾓﾃﾞﾙ毎) 20.85 31.11 31.11 16.93

出力項目 3尺3本ﾊﾟﾀｰﾝ 3尺4本ﾊﾟﾀｰﾝ 3尺5本ﾊﾟﾀｰﾝ 4尺2本ﾊﾟﾀｰﾝ 合計
  1.お茶   1.ウーロン茶 売上数量 181 181 181 181 724

売数構成(属性内) 5.92 4.67 4.67 7.62 5.49
売数構成(ﾓﾃﾞﾙ内) 0.20 0.71 0.55 1.62 0.45
売数構成(ﾓﾃﾞﾙ毎) 25.00 25.00 25.00 25.00

売上金額 54,375 54,375 54,375 54,375 217,500
売金構成(属性内) 10.85 7.27 7.27 13.35 9.05
売金構成(ﾓﾃﾞﾙ内) 0.38 1.41 1.14 3.03 0.88
売金構成(ﾓﾃﾞﾙ毎) 25.00 25.00 25.00 25.00

粗利益 13,593 13,593 13,593 13,593 54,372
粗利構成(属性内) 10.87 7.28 7.28 13.38 9.06
粗利構成(ﾓﾃﾞﾙ内) 0.38 1.42 1.15 3.04 0.88
粗利構成(ﾓﾃﾞﾙ毎) 25.00 25.00 25.00 25.00

  2.緑茶 売上数量 690 690 690 690 2,760
売数構成(属性内) 22.56 17.79 17.79 29.05 20.92

★シリーズ① メーカー、ベンダー営業マンのための量販店

バイヤーを説得、納得させる「企画、提案」成功の秘訣９ヶ条

第６回テーマ ：流通業の会議、ミィーティングの実態

★ シ リ ー ズ ② カ テ ゴ リ ー マ ネ ジ メ ン ト

第６回テーマ ：消費者の「買い方」（その

３）

第５回目から始まった新しいメニュー
です。市販の新聞・雑誌・書籍から流
通業界にとって有用と思われる記事
を抜粋し紹介しています。

その他･･･
●ＶｅｒＵｐ構想・棚ＰＯＷＥＲ
=>> Ｖｅｒ１０の最新情報，公開中

●棚ＰＯＷＥＲ講習会
=>>6時間目「効果的な提案へ向けて～分析編

～」
各種分析機能とその活用方法についてを紹介。
提案時に役立つ手法を掲載しています。

★★フォーラム好評公開中★★
ＮＥＷ１２／１１より第６回目公開。ぜひじっくりとご覧ください！

http://www.iconcept.co.jp/forum/

マスター登録内容 検索文字列 結果
うすくち丸大豆醤油
丸大豆醤油
うすくち醤油
うすくち丸大豆醤油
うすくち醤油
こいくち醤油
こいくち醤油
こいきち醤油

うすくち醤油
うすくち丸大豆醤油
こいくち醤油
こいきち醤油
こいくち丸大豆醤油
丸大豆醤油

「丸大豆」      →

「う*」            →

「*くち醤油」   →

「こい?ち醤油」→



よくあるお問合せをＨＰの棚ＰＯＷＥＲ Q&A集で下記のように記載しています。
「まずはＨＰで事例を検索して・・・」といった方や、「サポートセンター対応時間外に利用す
る」という声を伺います。よくあるお問合せは随時追加・更新しています。

是非ご活用ください。→ http://www.iconcept.co.jp/user/qa/
（棚ＰＯＷＥＲのヘルプからも参照可能です。全文検索機能で文書番号を入力すると簡単に確認
できます）

Ｑ：WindowsXPで棚POWERは動作するのでしょうか？（Q&A文書番号： Z1900040）

Ａ：はい。WindowsXPで棚POWERの動作確認をしました。
問題無く使用できますが、一部現象が発生することを確認しております。下記をご参照ください。

●WindowsXPに棚POWERをインストールする場合
コンピュータの管理者権限（デバイスのインストールが可能な権限）で必ずインストールしてく
ださい。また、2バイト文字ユーザー名でログオン後のインストールはできません。
（Q&A文書番号： Z1900035）

一部下記現象を確認しています。
●WindowsXPで登録時に時間がかかる
システムファイル復元という機能が新たに追加されています。
この機能では特定の拡張子ファイルに変更を加えた場合に自動でシステムファイル復元が働きま
す。棚POWERで採用している一部のファイルも特定拡張子ファイルに含まれているため現象が発
生します。さらに、処理時間はファイルサイズに比例していますので大きいファイルほどマス
ター更新に時間がかかります。これはWindowsXPの仕様です。
対処方法は、 Q&A集をご参照ください。（Q&A文書番号： M4900015）

●WindowsXPで「USBプロテクタ初期化エラー」が表示される
一部の機種で、「USBプロテクタ初期化エラー」のメッセージが表示される事を確認しています。
これは機種に依存するものです。現象が発生した場合はサポートセンターへご連絡ください。

今回は粗利益とロスについて説明いたします。店舗の利益を判断する場合、売上の大小も重要ですが、
店舗や企業の目的である利益高や利益率が重要な判断基準となります。粗利益高は、売上総利益高とも
言い、売上高と売上原価の関係から次のような式で求めることができます。
Ⅰ…粗利益高

粗 利 益 高 ＝ 売 上 高 － 売 上 原 価

1 粗利益高：

2 売上原価：

売上原価＝期首在庫原価高＋当期仕入原価高－期末在庫原価高

Ⅱ… 粗 利 益 率

粗利益率＝ ×100

1 粗 利 益 率 ： 粗 利 益 高 を 売 上 高 で 割 っ た 数 字 を 百 分 率 で 表 し た も の 。

Ⅲ…ロス率とロス率を見込んだ売価設定

ロス率＝ ×100

1 ロ ス 率 ： ロ ス 高 を 売 上 高 実 績 で 割 っ た 数 字 を 百 分 率 で 表 し た も の 。

2 ロス率を見込んだ売価設定：

値入率＝目標粗利益率＋ロス率 ･･･Ａ

値入率＝ ×100 ･･･Ｂ

※ ＡとＢの二つ式がありますが、Ｂの方が正確に求められます。

3 ロスの種類には、次のような項目があります。

⑤商品不良ロス

⑥戦略ロス
・企業／店舗が意図的に実施する値下げ

以上のロスをいかに少なくしていくかが、小売業の利益を確実に向上させるポイントになります。

ロス高

売上高実績

粗利益高

売上高

ＭＤ－ｉｎｇ講座 29 ● 粗利益とロスについて ●
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１２月１１日現在

サポートセンター トピックスNo.20
ｻﾎﾟｰﾄｾﾝﾀｰへのお問合せが多い

項目や便利な機能のご紹介

粗利益高とは、一定期間の売上実績から売上原価を差し引いた金額です。
値入の後で売価変更があったり、商品ロスが発生することによって、当初の値入高よ
り少なくなるのが普通です。

売上原価とは、売上高に対する商品の原価のことで、売上原価を求めるには、一定期
間の仕入高と棚卸し時点（期首・期末）の在庫高を把握しておくことがポイントにな
ります。

目標粗利益率にロス率（前期実績）をプラスした値入率で売価設
定をしている。

粗利益高を求める式から理解できることは、売上原価の部分が大きくなれば、粗利益高の割合が少な
くなり、逆に売上原価の部分が小さくなれば粗利益高の割合が多くなることです。
また、粗利益高は、売上高と同じ様に各部門別に把握しておくことが大切です。なぜなら、店舗全体
の粗利益額を向上させるには、個々の部門の粗利益額を向上させる事が必要だからです。

①値下げ（見切り）ロス
・過剰仕入／在庫
・商品選定ミス
・売価設定ミス
・季節商品仕入タイミングミス

②廃棄ロス
・販売予測ミス
・前進立体陳列の不徹底
・品揃のマンネリ化
・先入れ先だしの不徹底

③機会ロス
・販売計画が不十分
・画一的発注
・単品管理の不徹底
・発注漏れ／忘れ

④棚卸しロス
・万引き
・レジ入力ミス
・伝票入力ミス／漏れ
・棚卸しミス

インターネットに接続できる環境があれば、いつでもどこでも棚POWER を
ブラウザ上で利用できます。

ＡＳＰ利用で が 26,800円/月！！

詳しくはＨＰで!!→→ http://www.e4510net.com/

｢7日間ＡＴＷサービス(無料)｣大好評につきまだまだ受付け中です。

目標粗利益率＋ロス率

100＋ロス率


