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Vol.96 

         に搭載予定の新機能紹介第一弾と、リテールテック ＪＡＰＡＮ 2012出展のご案内 

2月は節分やバレンタインデーなど、賑やかなイベントが多いですね。 
寒く乾燥した気候になっており、風邪やインフルエンザなどが流行しているので体調にはどうかお気をつけください。 

◆ 棚割編集の新機能で操作性を向上 
・棚割編集中に、各マスターデータの登録が可能に 
・各種、什器編集機能の操作性が向上 

次期バージョンとなる棚ＰＯＷＥＲ２０１２は、2012年5月中旬の出荷を予定しております。 
次回の棚ＰＯＷＥＲでは、下記のような新機能の搭載や既存機能の改善を行なっております。
各新機能の詳細は、今後４つのテーマごとに分けてのご紹介を予定しています。 

          5月中旬出荷予定 

出荷時期や各機能は 
現在開発中のため、 

変更することがあります。 
ご了承ください。 

◆ より実用的な提案指示書の作成 

・棚割表にバーコードの出力が可能に 
・追加変更集計表で、どの企業/店舗で採用されているかも含めて出力が可能 

7.在庫数をファイル上で編集 

在庫編集の一括設定に「ファイル読込」や「ファイル出力」の機能が追加されます。 
設定した在庫数をExcelファイルに出力でき、Excelファイル上で編集した在庫数を読み込む 
ことで、商品の在庫数を設定できます。 

5.什器の背板を非表示にして3D表示可能に 

什器の詳細設定画面から、棚割の背板を出力する/しないの設定を行なうことができます。 
背板を非表示にしたい場合は、詳細画面内に追加された項目の「背板を出力する」のチェック 
を外して設定します。棚割図の出力や3D表示を実行した場合に背板が非表示で出力されるため、 
四方が買い物客に面するアイランド陳列など、これまでに再現できなかった特殊な什器を再現 
できます。 

6.什器サイズをプレビュー画面から調整 

什器幅や什器高などのサイズは什器配置・≪詳細設定≫から数値 
を入力して変更する必要がありました。 
棚ＰＯＷＥＲ２０１２では、数値の入力に加えてプレビュー画面 
からの編集が可能になり、簡単なマウス操作で什器サイズを変更 
できます。 

8.コメントの挿入 

棚ＰＯＷＥＲ２０１２から棚割編集時に、コメントの挿入が可能になります。コメントの挿入 
方法や詳細については、次号のインフォメーションにて詳しくご紹介予定です。 

1.棚割編集中に、各マスターデータの登録が可能に 

3.背板色を一括で設定 

これまで、棚割編集中に分類やカテゴ 
リーグループなどの登録はできません 
でした。棚ＰＯＷＥＲ２０１２からは 
棚割編集中でもマスターメンテナンス 
タブより商品情報やPOP情報などの各 
データの単品登録・一括登録が行なえ 
ます。 

背板色の設定は、1台ずつ行なう必要がありましたが、什器配置・≪一括設定≫に「背板色」 
の項目を追加し、全台一括で背板色の設定を実行できます。 

          ご紹介第一弾：棚割編集の新機能で操作性を向上 

4.什器の複写時に、商品を含まず複写可能に 

什器の複写に、「複写オプション」を追加します。商品を含めず、什器だけ 
を複写したい場合は｢商品・POPを含めない｣を有効にして実行します。 

2.連結棚も移動可能に 

これまで連結棚の移動は、連結を解除してから移動する必要がありましたが、 
棚ＰＯＷＥＲ２０１２ではその手間を省略して棚を連結したまま移動できます。 

● 2012年3月6日～9日開催の「リテールテック JAPAN 2012」へ出展いたします 

【公式サイト】 http://www.retailtech.jp/ 

東2ホール入口付近、トータル流通情報システム 
ゾーンの「RT-1404」に出展いたします。 
（右地図内の○で囲っている所になります） 
 

ご来場の際は是非お気軽にお立ち寄りください。 
ご質問やご意見などもお待ちしております。 

【出展ブース場所】 

東京ビッグサイトにて3月6日～9日までの4日間開催される「リテールテック JAPAN 2012」にて、 
スペースマネジメントシステム「棚ＰＯＷＥＲ｣の最新バージョンや小売業様専用のＭＤサイクル 
支援システム「店ＰＯＷＥＲ（ドライグロサリー/生鮮・日配）」，店舗レイアウトシステム 
「床ＰＯＷＥＲ」，帳票WEB閲覧システム「ＰＯＷＥＲ ＳＣＲＥＥＮ」などをご紹介いたします。 

入口 入口入口 入口

リテールテック JAPAN 2012 

今回はまず第一弾として、棚割編集における主な新機能をご紹介します。 

◆ データの管理をより簡単に 
・売上情報インポート時の操作性を向上 
・POS分析のデータも含めたバックアップが可能に  
      等々… 

◆ 図形やコメントの挿入が可能に 

・四角や円など、棚割上に図形の挿入が可能に 
・自由な位置にコメントの記載が可能に 
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棚ＰＯＷＥＲ導入数【１１３５社 ７９８０セット】                        ※企業ライセンス・ATW版含む 

２０１２年０２月０１日現在 

Ⅵ…社内(他の部門)に対する位置づけと役割 
 
  １：セールス活動は、全社一丸営業活動によって完結する 
 
    企業活動の中で、セールス活動の位置づけを明確にしておくことも大事です。 
    セールス活動を企業活動全体の中で見る。つまり、セールス活動は、「トー 
    タル・マーケティング活動の一部である」と言い替える事ができます。 
    チェーン・ストアには企業の持つ全ての機能を動員して提案することが望ま 
    れています。 
    いわゆるダイヤモンド型営業です。営業マン対バイヤーといった１対１の関 
    係での商品売り込みではなく、会社内のすべての機能を動員し、相手小売業 
    の各関係セクションと折衝し、課題を解決していく取り組みの考え方です。 
 
    小売業の代表的課題は、  
    １.売上の拡大(客数増・客単価増) 
        ２.利益の拡大(物流・商品開発・ローコストオペレーション) 
        ３.商圏への浸透(商圏分析・購買分析) 
           などです。      
    
        上記の課題に対し以下のような体制作りをもって、対応していく事が求めら 
        れています。      
    
 

小売業 

トータル・マーケティング 物流政策 

市場調査 製品開発 

販促活動 

セールス活動 

次に「営業活動のシステム化」についてです。営業活動は、ただ得意先に訪問し、 
営業活動を実行すれば良いというものではありません。尐子高齢化社会という市場 
環境の中で、売上・利益を継続的に確保しなければならない状況を考える時、以下 
に示す管理項目を体系とし、ＰＬＡＮ（営業計画）→ＤＯ （営業活動）→ＳＥＥ  
（営業活動の検証）→ＡＣＴＩＯＮ （営業活動のリセット） を実施し、営業活動 
を標準化する事が非常に重要です。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
    

    第１：得意先管理 
1 

                （誰に対して販売をするのかの得意先要素） 
 
                 a ) 担当営業エリアの確認 
 
                 b ) 担当営業エリア内得意先数の確認 
 
                 c ) 得意先の優先順位リストの作成 
 
                 d ) 重点管理企業の設定 （卸・小売） 
 
                 e ) 重点管理企業の管理項目の決定 
                     ＊組織・人事・MD政策・etc 
 
                 f ) 重点管理店舗の設定 
 
                 g ) 重点管理店舗の管理項目の決定 
                     ＊棚割・エンド・競合店舗状況・etc 
 

全体構成

得意先管理

営業活動

販売計画 行動計画 実績管理 商談設計 自己啓発

ユーザー様専用ページへのアクセス方法 
 

 ダウンロードサイトへのアクセスにはパスワードが必要となり、 
バージョンアップＣＤのお届けと同様、正規ユーザー様のみ利用いただくことが可能です。 

ユーザー様専用 
サポートセンター 無料ダイヤル 

 

０１２０-９８７-５７１ 

*** 受付時間のお知らせ *** 
１０：００～１２：００ 
１３：００～１７：００ 

（土日祝日除く） 

流通マーケティング講座は正規ユーザー様へのサービスとなります。 

         

下記、弊社ホームページよりユーザー様専用の 
ID・パスワードを入力の上ご参照ください。 

専用ID・パスワードはFAX送信させていただいております 
最新の「インフォメーション」をご参照ください。 

 

・セミナー&コラム → 流通マーケティング講座 

 http://www.iconcept.co.jp/series/marketing/index.htm 
 

第86回の内容は 「セールス技術 5」 です。 

流通マーケティング講座は正規ユーザー様へのサービスとなります。 

         

下記、弊社ホームページよりユーザー様専用の 
ID・パスワードを入力の上ご参照ください。 

専用ID・パスワードはFAX送信させていただいております 
最新の「インフォメーション」をご参照ください。 

 

・セミナー&コラム → 流通マーケティング講座 

 http://www.iconcept.co.jp/series/marketing/index.htm 
 

第87回の内容は 「セールス技術 6」 です。 

http://www.iconcept.co.jp/series/marketing/index.htm
http://www.iconcept.co.jp/series/marketing/index.htm

